
	  

	  	  

En	  partenariat	  avec:	  	   Commandité	  par:	  	   Hôte	  de	  la	  conférence:	  

«Se	  faire	  payer	  sans	  embûches	  en	  commerçant	  avec	  la	  Chine	  »	  
Mettre	  à	  profit	  la	  finance	  commerciale	  —	  Conférence	  et	  discussion	  

Lundi	  21	  septembre	  2015,	  8	  h	  -‐	  10	  h	  (les	  inscriptions	  débutent	  à	  7	  h	  30)	  
Osler,	  1000	  rue	  De	  La	  Gauchetière	  Ouest,	  Bureau	  2100,	  Montréal,	  Québec,	  	  H3B	  4W5	  

 
Le	  21	  septembre	  prochain,	  venez	  assister	  à	  une	  conférence	  stratégique	  organisée	  par	  le	  CCBC	  et	  Exportation	  et	  Développement	  
Canada	  abordant	  les	  outils	  de	  finance	  commerciale	  vous	  permettant	  d’assurer	  la	  protection	  de	  vos	  transactions	  internationales	  et	  
de	  maximiser	  votre	  profitabilité.	  	  
	  
Denis	   L'Heureux,	   représentant	   en	   chef	   pour	   la	   Chine	   élargie	   chez	   EDC,	   explorera	   les	   aspects	   techniques	   et	   les	   avantages	   des	  
solutions	  d’affaires	  en	  commerce	  transfrontalier.	  Une	  discussion	  en	  profondeur	  entre	  Denis,	  Carl	  Breau	  (Président	  de	  Cemondia)	  
et	  les	  entrepreneurs	  présents	  permettra	  de	  couvrir	  les	  détails	  spécifiques	  de	  ces	  outils	  disponibles	  afin	  de	  protéger	  vos	  intérêts	  
dans	  le	  commerce	  avec	  la	  Chine.	  	  
	  
Conférencier: Denis L’Heureux – Représentant en Chef – Chine élargie, Exportation et Développement Canada (EDC) 

Denis	  L’Heureux	  s’est	   joint	  à	  Exportation	  et	  Développement	  Canada	   (EDC)	  en	   Juin	  1999	  comme	  directeur	  
des	   services	   financiers	   dans	   l’équipe	   des	   services	   aux	   PME.	   Pendant	   sa	   carrière	   à	   EDC,	   il	   a	   occupé	   les	  
fonctions	  de	  directeur	  des	  services	  financiers	  (Machinerie	  et	  équipement),	  de	  directeur	  du	  développement	  
des	   affaires	   (Technologies	   de	   pointe	   et	   secteur	   manufacturier),	   de	   directeur	   des	   services	   financiers	  
(Télécommunications),	   de	   chef	   de	   comptes	   (Ressources)	   et	   de	   Vice-‐Président	   Régional	   aux	   petites	  
entreprises.	  
Dans	  le	  cadre	  de	  ses	  fonctions,	  M.	  L’Heureux	  a	  acquis	  de	  solides	  compétences	  dans	  le	  domaine	  du	  crédit,	  en	  
particulier	  sur	   les	  marchés	  émergents.	   Il	  a	  coordonné	  de	  nombreux	  évènements	  de	  réseautage	  entre	  des	  
acheteurs	   de	   pays	   émergents	   et	   des	   entreprises	   canadiennes.	   En	   juillet	   2012,	  M.	   L’Heureux	   a	   accepté	   le	  

poste	   de	   Représentant	   en	   chef,	   Chine	   Élargie,	   assumant	   la	   responsabilité	   du	   développement	   des	   affaires	   pour	   la	   Chine	  
continentale,	  Hong	  Kong,	  Taiwan	  et	  Macau.	  

Prix	  du	  billet:	  	  $28.74	  –	  Taxes	  incluses	  

Veuillez	  retourner	  ce	  formulaire	  par	  fax	  avant	  le	  20	  septembre	  2015	  au	  514-‐800-‐2189	  (fax)	  ou	  par	  courriel	  à	  chenail@ccbc.com	  

Nom:  _______________________________________ Titre:  _______________________________________ 
 
Entreprise: ___________________________________ 

 
Adresse: _____________________________________ 

 
Téléphone: _____ - ______- ________ 

 
Fax: _____ - _____- ________ 

 
Courriel: _____________________ 

Paiement par:   Visa    MasterCard    AMEX  
  Je joins un chèque payable au nom 

du Conseil d'affaires Canada Chine Nom sur la carte:____________________________________________ 
 
Numéro de la carte:__________________________________________ 

Adresse Postale: 
Conseil d'affaires Canada Chine  
759 Square-Victoria, R.C.4 
Montréal, QC,   H2Y 2K3 Date d’expiration:  M M / A A Total chargé :_____________________ 

 
Signature:__________________________________________________  
Politique d'annulation: 

 

Le paiement complet doit accompagner le formulaire d’inscription. Des frais administratifs de 10% 
seront appliqués aux annulations jusqu’à 3 jours avant l’événement.  
 


