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1. Qui sommes-nous?
2. Que faisons-nous?

3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?

4. Comment le faisons nous, quel est notre différentiateur?

5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);

6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres des chambres de commerce?

7. Période de questions.

Thématiques abordées – 45 minutes



❖Tenderspage est le leader mondial depuis les vingt dernières années entourant la détection des appels d’offres publics
sur les marchés et possède des bureaux au Canada, en France et au Maroc;

❖Nos bureaux au Québec sont basés à Longueuil. Nous avons la responsabilité commercial de l’Amérique du Nord et
nous servons également de pôle de ventes à l’international pour tous les autres pays;

❖Nous avons des ententes de partenariat avec plusieurs organisations de renom tel que Investissement Québec
International, Business France, etc.

❖Tenderspage compte plus de 1 000 clients partout à travers la planète;

❖Le modèle d’affaire repose sur la vente d’abonnements annuels avec un taux de rétention annuel de 92%

❖+ de 50,000 nouveaux appels d’offres sont téléchargés sur une base quotidienne;

❖Tenderspage interroge + de 56,000 sources de données toutes les 6 heures et ce, partout dans le monde;

❖Un historique de plusieurs années totalisant + de 150 millions de contrats conservés au niveau « adjudication »;

❖La couverture des marchés publics à travers la plateforme représentant 12,000 milliards de $ d’achats annuel, soit 15%
du PIB mondial;

❖200 pays couverts.

4

TENDERSPAGE EN CHIFFRES 
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1. Qui sommes-nous?

2. Que faisons-nous?
3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?

4. Comment le faisons nous, quel est notre différentiateur?

5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);

6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres des chambres de commerce?

7. Période de questions.

Thématiques abordées – 45 minutes



TENDERSPAGE – OUTIL DE SUPPORT AUX STRATÉGIES ET ACTIVITÉS DE VENTES

❖ Identification et réponse aux appels d’offres sélectionnés permettant d’optimiser le temps passé à chercher des 
appels d’offres, plutôt que de les analyser, y répondre et les gagner;

❖ Intelligence de marchés et indentification de marchés porteurs (identification des marchés offrant le meilleurs 
potentiel pour vos produits et services);

❖ Analyse des contrats octroyés ayant fait l’objet d’une adjudication afin de former des partenariats sur des 
opportunités ciblées, ou pour offrir des services de sous-traitance et développer également un réseau de partenaires 
revendeurs; 

❖ Alimenter votre réseau de membres en « leads »;

❖ Analyse de la compétition (Historique de plusieurs années et Adjudication);

❖ Validation de structure de prix pour des produits comparables (Historique et Adjudication depuis les 6 dernières 
années);

❖ Réseautage à même la plateforme Tenderspage auprès des autres clients (Module OLIA);

❖ Application multilingue (incluant EN et FR) et multi-industries.



Claude Provencher et Michel Roy ont eu le désir de
partager une vision renouvelée de l’architecture, ils
fondent à Montréal la firme Provencher Roy en 1983.

Au cours des années qui ont suivies, la firme accueille de
nouveaux associés et réalise des acquisitions afin de
créer un groupe de services multidisciplinaires et
complémentaires en architecture, urbanisme, design
urbain et architecture de paysage, design intérieur et
développement durable.

Depuis 5 ans, Provencher Roy a remporté 74 marchés
publics et représente un des clients les plus actifs de
Tenderspage pour la détection d’opportunités d’affaires.

EXEMPLE DE SUCCÈS QUÉBÉCOIS
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1. Qui sommes-nous?

2. Que faisons-nous?

3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?
4. Comment le faisons nous, quel est notre différentiateur?

5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);

6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres des chambres de commerce?

7. Période de questions.

Thématiques abordées – 45 minutes



Les pays qui investissent le plus au niveau des achats publics en % du PIB
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1. Qui sommes-nous?

2. Que faisons-nous?

3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?

4. Comment le faisons nous et quel est notre différentiateur?
5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);

6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres des chambres de commerce?

7. Période de questions.

Thématiques abordées – 45 minutes
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LA DIFFÉRENCE TENDERSPAGE: L’AGRÉGATION ET LE SERVICE

Un tout en un:

➢ Une seule plateforme à maîtriser pour l’utilisateur
➢ 56 000 sources dans la monde analysées toutes les 6 heures
➢ 50 000 appels d’offres analysées tous les jours
➢ Base de données de plus de 150 millions d’adjudications
➢ Énorme capacité de BI pour vous développer
➢ Entièrement automatisé et personnalisé
➢ Vos opportunités livrées dans votre boîte courriel quotidiennement
➢ Vous n’avez qu’a monétiser la récolte, au lieu de chercher les fruits

*Support, expertise et configuration incluse
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COMMENT TIRER PROFIT DU 
POTENTIEL DES MARCHÉS PUBLICS 
AVEC TENDERSPAGE EN QUELQUES 

EXEMPLES
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L’art de maîtriser son offre, connaître sa compétition, les attributaires et les donneurs d’ordres:

Stratégie d’approche
PLUS DE 7 ANS D’HISTORIQUE DE DONNÉES…. CIBLAGE DES MARCHÉS VISÉS ET COLLECTE D’INFORMATIONS VITALES



POUR ASSURER UNE CROISSANCE…

COMMENT ET SUR QUELS TERRITOIRES
EXPORTER SON SAVOIR FAIRE, AUSSI BIEN SUR 
LE MARCHÉ DOMESTIQUE QUE SUR LES 
MARCHÉS ÉTRANGERS
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❖ Appuyer vos décisions sur des données de marchés fiables (BI);

❖ Grâce à la plateforme Tenderspage, vous serez en mesure d’identifier les marchés et les   

opportunités les plus prometteuses;

❖ Les équipes d’analystes de Tenderspage pourront appuyer vos membres dans le ciblage 

de marchés et dans la mise en place d’une stratégie efficace.

IDENTIFIER LES MARCHÉS LES PLUS PROMETTEURS



Le Groupe Ombrages œuvre depuis plus 
de 20 ans dans le domaine de 
l’illumination architecturale et urbaine.

Il offre des services en éclairage pour le 
design intérieur, l’architecture, 
l’urbanisme et l’architecture de paysage.

EXEMPLE DE SUCCÈS QUÉBÉCOIS



OMBRAGES, LEADER MONDIAL QUÉBÉCOIS
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En utilisant la plateforme, vous maximisez vos chances de succès à l’étranger…



COMMENT TIRER PROFIT DES 
DONNÉES DE LA COMPÉTITION
LOCALE ET INTERNATIONALE?



Les groupes Intersys, Inter Clôtures et ses membres
sont actifs sur le marché québécois en étant
manufacturier de clôture au Québec avec ses usines
et distributeur de ses produits.

Tenderspage appui le client dans sa croissance au
Québec à l’extérieur du Québec (Ontario, Maritimes
et Nord-Est des États-Unis) en identifiant les projets
potentiel et des partenaires régionaux.

Tenderspage appui également le client dans l’analyse
de ses compétiteurs au Canada et aux États-Unis.

Intersys à des visés Internationales pour 2023 et 2024
et Tenderspage travaillera de concert avec le client
pour identifier les marchés les plus porteurs à
l’étranger.

EXEMPLE DE SUCCÈS QUÉBÉCOIS
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Tenderspage - Identification de la stratégie compétitive

❖ Suivi de la concurrence connue et à être connue.

❖ Veille de marché en temps réel sur les compétiteurs de vos 
membres ( Qui gagne quoi, quand, à quel prix et sur quel marché) 

❖ Adaptation des stratégies de produits et de mise en marché en 
fonction de l’évolution du marché
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Assurez-vous de comprendre le profil des opportunités gagnées par vos 
concurrents:

Voici un exemple tiré de l’industrie de l’informatique
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1. Qui sommes-nous?

2. Que faisons-nous?

3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?

4. Comment le faisons nous, quel est notre différentiateur?

5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);
6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres des chambres de commerce?

7. Période de questions?

Thématiques abordées – 45 minutes
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1. Qui sommes-nous?

2. Que faisons-nous?

3. Opportunité que représente le marché public en chiffres?

4. Comment le faisons nous, quel est notre différentiateur?

5. Démonstration de la plateforme (Cas réel);

6. Quels sont les bénéfices monétisables pour les membres
des chambres de commerce?

7. Période de questions

Thématiques abordées – 45 minutes
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AVANTAGE MEMBRES DES CHAMBRES DE COMMERCE AFFILIÉES

❖ 15% de rabais sur l’abonnement annuel au choix 
(incluant tout - plateforme et le service)

Canada 250$ par mois pour 12 mois (212.50$ pour les membres)

Amérique du Nord 350$ par mois pour 12 mois (297.50$ pour les membres)

Mondial 450$ par mois pour 12 mois (382.50$ pour les membres)
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Les 3 choses à retenir entourant la plateforme TP !

❖Permet de détecter automatiquement les opportunités au quotidien

❖Permet d’identifier de nouveaux marchés porteurs (domestique ou étranger)

❖Permet de faire des veilles concurrentielles

« Tenderspage est devenu un incontournable pour augmenter nos ventes, et dans l’évaluation de

nos stratégies de développement pour notre réseau de franchisés. Nous avons atteint un niveau

supérieur de connaissance de notre marché, de ses acteurs, et surtout nous pouvons nous appuyer

sur des informations solides pour accélérer en toute confiance. Le support de l’équipe de spécialistes

de Tenderspage est irréprochable! »

Eric Lapalme et Ghyslain Roy

Co-Présidents - Intersis Capital

*Membres des chambres de commerces

de Val-D’Or et Rouyn-Noranda



TENDERSPAGE (BUREAU DE MONTRÉAL)
50 Rue Saint-Charles Ouest, Bureau 100,
Longueuil, QC, J4K 5B1

Éric CAOUETTE
Directeur des partenariats
1-581-849-9255

partenariats@tenderspage.com 

MERCI
PÉRIODE DE QUESTIONS 

callto:1-581-849-9255
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